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[bookmark: _Hlk177630487]ПРИГЛАШЕНИЕ К УЧАСТИЮ В ПРОЦЕДУРЕ
закупки из одного источника жидкости стеклоомывающей (зимней)

	Сведения о заказчике

	Полное наименование
	Открытое акционерное общество «Беларуськалий»

	Местонахождение
	Республика Беларусь, 223710, г. Солигорск, Минской области., 
ул. Коржа, 5

	Контакты по вопросам закупки
	По вопросам закупки:
отдел химической и нефтехимической продукции
тел.: +375 (174) 29-89-82
тел.: +375 (174) 29-80-72

	Адрес эл. почты
	mto@kali.by

	Сведения о предмете закупки

	№
лота
	Наименование
продукции, либо аналог
	Сорт, тип, марка
	Тара
	Кол-во,
литров
+/- 10%, (кратно таре)
	Требования к предмету закупки

	1
	Жидкость стеклоомывающая (зимняя)
	минус 25°С
	канистра
4-5
литров
	2 000
	Продукция не должна входить в список запрещенных к ввозу и обращению на территории Республики Беларусь Государственным комитетом по стандартизации и соответствовать санитарно-гигиеническим требованиям Республики Беларусь

	Место поставки 
	Республика Беларусь, Солигорский район, Минская область, промышленная площадка 1 РУ, склад № 4

	Источник финансирования 
	Собственные средства ОАО “Беларуськалий”

	Ориентировочная стоимость закупки
	171,43 базовых величин

	Требуемый срок поставки
	ноябрь – декабрь 2025 года

	Условия оплаты
	Приоритетно по факту поставки на склад Покупателя в течение 45 календарных дней 

	
Сведения о процедуре закупки 

	Участники
процедуры
	Допускаются резиденты Республики Беларусь, предлагающие продукцию собственного производства.
Участником не может быть организация:
- находящаяся в процессе ликвидации, реорганизации, или признанная в установленном законодательными актами порядке экономически несостоятельной (банкротом), за исключением находящейся в процедуре санации;
- представившая недостоверную информацию о себе;
- не соответствующая требованиям заказчика к данным участников.

	Квалификационные требования к составу участников
	 К участию в процедуре допускаются претенденты, не имеющие претензий по поставкам в адрес ОАО "Беларуськалий" (сведения о фактах отказов от заключения договоров, неисполнения и/или ненадлежащего исполнения заключенных договоров), и подтвердившие все нижеперечисленные требования:
- финансовую и экономическую состоятельность;
- технические возможности.

	Расчет цены предложения
	Цена (без учета НДС) определяется участником с указанием условий поставки (по ИНКОТЕРМС-2010 для нерезидентов Республики Беларусь), а также с указанием на то, включены ли в цену кроме стоимости самого товара расходы на транспортировку, страхование, уплату таможенных пошлин, налогов, сборов и других обязательных платежей.
   


	Наименование валюты предложения 
	 Для резидентов Республики Беларусь – белорусские рубли.

	Наименование валюты для оценки предложения 
	Для оценки и сравнения коммерческой части предложений, цены коммерческой части предложений участников (в случае их представления в разных валютах, с разными условиями поставки и оплаты) будут переведены в белорусские рубли и приведены к единым базисным условиям поставки и отсрочки платежа 45 календарных дней на условиях расчетов простым банковским переводом исходя из ставки доходности 12% годовых.
Обменный курс перевода цены предложений в белорусские рубли равен курсу Национального банка Республики Беларусь на дату проведения переговоров по снижению цены.

	Критерии для выбора наилучшего предложения 
	 Наименьшая цена - 100 %
 

	Место и порядок представления предложения
	Для участия в процедуре должно быть представлено технико-коммерческое предложение с пометкой «Технико-коммерческое предложение на поставку жидкости стеклоомывающей (зимней)» не позднее 20.11.2025:
- по почте по адресу: 223710, г. Солигорск, Минская обл., ул. Коржа, 5, 4-х этажный корпус, каб. 201В (бюро документационного обеспечения) или:
-  по e-mail: mto@kali.by.
       Технико-коммерческое предложение должно содержать следующие документы:
1. Заявление участника на участие в процедуре закупки, в котором указывается:
- полное наименование участника, сведения об организационно-правовой форме, место нахождения, адрес электронной почты, номер контактного телефона;
- согласие на участие в процедуре на условиях настоящего Приглашения;
 - подтверждение технических требований к предмету настоящей процедуры закупки;
  - обязательство заключить договор в течение 5 (пяти) дней со дня направления договора, подписанного заказчиком.
 2. В подтверждение экономического и финансового положения предоставляются следующие документы:
2.1. заявление участника о том, что он:
- не был признан судом экономически несостоятельным или банкротом и не находится на любом этапе рассмотрения дела об экономической состоятельности или банкротства;
- не находится на какой-либо стадии прекращения деятельности (ликвидации, реорганизации) согласно законодательству государства, резидентом которого участник является;
- выполнил свои обязательства, связанные с уплатой налогов и сборов в бюджет, отсутствие задолженности по уплате налогов, сборов (пошлин);
- не включен в реестр поставщиков, временно не допускаемы к закупкам.
3. Сертификат соответствия требованиям технического регламента Таможенного союза ТР ТС 030/2012 «О требованиях к смазочным материалам, маслам и специальным жидкостям», либо гарантийное письмо о предоставлении вышеуказанных документов до момента поставки товара – требования распространяются на товар обязательный для сертификации.
4. В подтверждение технических возможностей предоставляется копия документа, подтверждающая, что участник является производителем закупаемой продукции (сертификат, ТУ, паспорт качества, сертификат продукции собственного производства, иной документ).    
5. Для юридических лиц – резидентов Республики Беларусь – копию свидетельства о государственной регистрации.
6. Заявление участника о том, что его продукция не входит в список продукции, запрещенной к ввозу и обращению на территории Республики Беларусь Государственным комитетом по стандартизации Республики Беларусь и соответствует санитарно-гигиеническим требованиям Республики Беларусь.
7. Технико-коммерческое предложение, которое должно содержать: 
- полное наименование предлагаемой продукции;
- цену за единицу продукции. Цена определяется участником с указанием условий поставки без НДС (по ИНКОТЕРМС-2010), а также с указанием на то, включены ли в цену, тара, расходы на транспортировку, страхование, уплату таможенных пошлин, налогов, сборов и других обязательных платежей;
- количество, объем тары;
-  валюту платежа;
- условия оплаты (приоритетно по факту поставки в течение 45 календарных дней от даты);
- условия поставки (предпочтительно – DAP г. Солигорск); 
- сроки поставки (количество дней с даты подписания договора обеими сторонами);
- технические характеристики продукции (паспорт качества/сертификат/ТУ и иное);
- гарантийный срок хранения;
- срок действия коммерческого предложения (не менее 60 дней); 
- экономические расчеты уровня отпускных цен (тарифов)/ уровень плановой рентабельности (наценки надбавки).

	Иные сведения
	1. Заказчик имеет право проводить переговоры о снижении цен представленных  предложений, а также об изменении иных условий коммерческих предложений в сторону их улучшения для заказчика (сокращение сроков поставки, улучшение условий оплаты, увеличение гарантийных сроков и т. д.) путем направления участникам писем о предоставлении к назначенному времени окончательных коммерческих предложений, с указанием наименьшей цены представленных предложений. 
Информация о времени и месте предоставления окончательных коммерческих предложений (или об иных условиях проведения переговоров по снижению цены) участникам будет сообщено дополнительно.
2. В ходе переговоров участники вправе снижать цену своего            предложения и изменять иные условия своих предложений в сторону их улучшения для заказчика (сокращать сроки поставки, улучшать условия оплаты, увеличивать гарантийные сроки т.д.). При этом участники вправе не направлять своих представителей для участия в переговорах, а сообщить о снижении цен своих предложений (улучшений для заказчика иных условий) посредством направления информации в виде, позволяющем определить ее достоверность и убедиться в ее получении в установленные для переговоров сроки (почта, телеграф, телетайп, электронный документ, факсимильная связь и др.)
3. Заказчик или комиссия вправе отклонить все предложения до выбора наилучшего из них в случае:
- отсутствия финансирования; 
- утраты заказчиком необходимости приобретения товара;
- изменения предмета закупки и (или) требований к квалификационным данным участников процедуры закупки;
Процедура закупки признается несостоявшейся в случае отклонения всех предложений до выбора наилучшего из них, в том числе как содержащих экономически невыгодные для заказчика условия.
4. В случае, если предложение представлено только одним участником, либо в результате отклонения осталось предложение одного участника заказчик вправе:
 признать победителем единственного участника конкурентной процедуры закупки, в том числе в отношении части (лота) предмета процедуры закупки, если его предложение соответствует требованиям документации о закупке. При этом в случае, если единственный участник конкурентной процедуры закупки, в том числе в отношении части (лота) предмета процедуры закупки, не является производителем или его сбытовой организацией (официальным торговым представителем), он может быть признан победителем при экономической нецелесообразности или невозможности закупки у производителей или их сбытовых организаций (официальных торговых представителей). 
признать процедуру закупки несостоявшейся, в том числе в отношении части (лота) предмета закупки, части объема (количества) предмета закупки либо его части (лота) и при соответствии его предложения приглашению к процедуре оформления конкурентного листа провести процедуру закупки из одного источника;
признать процедуру закупки несостоявшейся, в том числе в отношении части (лота) предмета закупки, части объема (количества) предмета закупки либо его части (лота) и провести повторную процедуру оформления конкурентного листа.
5. После принятия решения о выборе поставщика либо завершения процедуры с иным результатом заказчик не позднее дня, следующего за днем принятия решения, уведомляет об этом всех участников. Решение о выборе поставщика считается принятым с даты его утверждения руководителем заказчика, а в случаях, установленных законодательством, уставом или органами управления заказчика - с даты его согласования с уполномоченным государственным органом (организацией) или органами управления заказчика.
6. Подписанный заказчиком договор направляется выбранному поставщику в течение 5 (пяти) календарных дней.
7. Договор заключается в течение срока действия предложения, но не позднее чем в 5 (пяти) дневной срок со дня направления договора выбранному поставщику, на условиях его предложения и настоящего Приглашения.

Вся документация должна быть предоставлена на русском языке.



          Настоящее приглашение к участию в процедуре изложено на 5-ти страницах и имеет идентичное содержание для всех участников.

И.о. начальника отдела химической 
и нефтехимической продукции                                                           Е.Л.Карпович

Инженер бюро топлива и ГСМ отдела химической 
и нефтехимической продукции                                                            Ю.А.Щука







                                                                                                           

                                                                                        




